1. Existence de la solution :

2. Objectifs poursuivis :

- La solution existe-t-elle sur le marché 7
Depuis combien de temps 7

- Estelle répandue au sein du secteur prive 7
Du secteur public 7 Dans le domaine
concerng 7

- Correspond-elle & un nouvel usage d'une
solution existante 7

- Fautdl partiellement adapter la solution aux
besains publics (hors "&tagére™) 7

-Amélioration des processus organisatiornels
etfou de la qualité de service

- Meilleur rapport qualité/codts
(efficacité, rentabilité...)

- Meilleurs délais

- Maitrise des impacts environnementaux
etlou sociaux

- Réponse 4 un nouveau besoin
-Autre(s) 7

- Fautdl faire développer la solution
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4. Informations
(non exhaustives) :

innovante

/ 3. Type d'innovation et
Entreprise avancement opérationnel :

- L'entreprise est-elle intégrée a lécosystéme
de I'innovation (incubateur, pdle de
compétitivite, cluster...) ?

- Lentreprise benéficie-t-elle de financements
ou crédits d'impéts lies & linnovation 7

- Quel est son taux de R&D interne 7

- L'entreprise a-t-elle obtenu des prix, labels,
brevets pour cette solution ou pour d'autres 7

- L'entreprise est-elle de création récente 7

- Innovation de rupture ou incrémentale ?

- Innovation de produit, d'usage, de procéde,
de commercialisation, d'organisation,
innovation sociale 7

- Phase de commercialisation,
d'industrialisation ou de conception 7

- Niveau de risque associé a l'innovation 7

Faisceau d'indices

Source : Guide pratique de [achat public innovant



